A bokszkesztyl és aki mogotte van

Description

Minden versenyen lathatjuk ,munka” kdézben a Saman kesztyliket, ahogy a piros, illetve a
kék sarokbdl indulé 6klozék elhivatottan teszik benne a dolgukat. Ezdttal nem
bokszoldinkat, hanem Székely Csaba Davidot, a Székely Budo-Sport Kft. igyvezetd
igazgatdjat kérdeztlik a hires sportfelszerelésrol.

Honnan és hogyan indult ez az ut a kiizdésporttermékek vilagaba?

A Székely csalad mar 1792-ben alapitott egy céget, az 6seim bdérdiszmUlvesek és
szijgyartdk voltak Szatmarnémetiben, a mai Romania teriletén. Budapestre a nagyapam
koltozott fel, hogy az itteni piacot is kiszolgalja, és ezt az lzletet vette at téle az
édesapam, Székely Sandor, aki az 1980-as években karatézni kezdett, ami akkoriban még
ritkasag szamba ment, akarcsak ennek a szektornak az ellatasa ruhakkal, kiegészitokkel.
Ezt a lehetdséget ragadta meg édesapam, és 1985-t6l neki koszonhetéen keriltek a cég
portfolidjaba kézvédok, labszarvéddk és karatedvek is, illetve a klasszikus bdrzsakok és
vaszonpajzsok. Idével, hogy Ujabb, szélesebb vasarloi igényeket is ki tudjunk elégiteni,
mas markdju termékeket is elkezdtiink forgalmazni a boltunkban.

igy indultunk el a kiizddsportok vildgaban, ahol a karate és az 6kélvivés lett a kiemelt
tertletink, valamint a tobbi kesztyls sportag.

Mikor jott a képbe az 6kolvivas?

Nalunk egy id6 utan a kizddsportszektorban majdnem mindent lehetett kapni, és a
bokszoldk is sokat vasaroltak az Uzletben. Ezt kdvetden szintet Iéptlunk ebben az
irdnyban, plusz szerettlik volna tdmogatni is ezt a sportagat, igy a legmagasabb foku



egyUttm(ikédés kialakitasat tliztik ki célul a Magyar Okélvivé Szakszdvetséggel. Ennek
két oka volt, egyrészt, hogy segitsik a munkdajukat, masrészt, hogy mi is tudjuk
népszerdsiteni a sajat markankat, a Samant.

Harom éve mar a TopTen termékeket is kizarélag mi forgalmazzuk Magyarorszagon. Ez a
marka AIBA mindsitéssel is rendelkezik, ami nemzetkozi versenyeken valé indulasnal
fontos szempont.






Ha mar emlitette a Samant, mi volt az alapkoncepcio, mire torekedtek e
termékvonal kialakitasanal?

Amikor a 80-as években elkezdtik ezt az utat, eld kellett dlinunk valamivel, mert nem volt
mas elérhetd termék a piacon. Mivel édesapam bdrdiszmuves volt, ezért sajat maga
készitette el az eladasra szant darabokat, hogy kielégitse a vevék igényeit.

Késdbb nétt a cég, mar mas markakat is forgalmaztunk, és a 90-es évek végén, amikor én
is elkezdtem belefolyni a vallalkozas életébe, akkor kitalaltuk, hogy a tavolkeleti gyartast
mi is meg tudjuk oldani, mert megvoltak a megfelel6é partnereink ehhez. A koncepciénk
lényege az volt, hogy készitsiink mas markaknal jobb min6ségu és ar-érték aranyu
termékeket. Ez nem volt egyszeru feladat, mert a gyartékkal sokszor mar a
kommunikacié szintjén is kihivasaink akadtak, hiaba volt k6z6s nyelv az angol. Azt se
felejtstk el, hogy a 90-es évekrdl beszéllink, amikor még tdébbnyire faxon mentek a
megrendelések, mig ma mar videdkonferencian megnézhetem, hogy milyen terméket
szeretnének nekem eladni. Annak idején volt olyan, hogy 10 napra kimentem a gyartéhoz
egy nagyobb megrendelés miatt, nehogy baj legyen a termékek elkészitésével, aztan
kés6bb, a szallitmany megérkezésekor pedig kidertlt, hogy az egész mehet a kukaba.
Széval a tanulé pénzt Mi mar rég megfizettik.

Az én munkdm legnagyobb részét a minéség folyamatos figyelése, ellenbrzése teszi ki,
amit a gyartéinkkal vald folytonos kommunikacio segit. Nalunk a megfelel6 mindség
biztositdsa mellett a j6 arazas kialakitasa is kiemelked6en fontos, ennek az egyensulynak
a fenntartdsa pedig embert préobalo feladat.

Milyen a vallalat viszonya a Magyar Okélvivé Szakszovetséggel?

Régi kapcsolat a miénk, 8-10 évre tekint mar vissza, és azt mondhatom, hogy sikerult
megteremtenink a feltételeket a j6 kommunikaciéhoz és a sikeres egylttmUikodéshez a
szbvetséggel.

El6fordult mar, hogy az uigyvezeto is kesztyit huzott, hogy tesztelje a
terméket, vagy csak hogy zsakoljon egyet?

Természetesen, személyes tesztelés nélkil ez nem is miikdédhet. Még régebben egy
termék esetében a prdéba sajnos elmaradt, és kés6bb ki is derilt, hogy az adott
kiegészitdnk nem felel meg az elvarasainknak. Ez az egyszeri eset nagyon j6 lecke volt a
szamomra.






Mik a terveik 2018-ra?

Grandiozus tervekkel is készllink erre az esztenddre, de ezekrél egyelére még nem
beszélnék. Folytatjuk azt az utat, amit elkezdtiink az utébbi par évben, mert azt
tapasztaltuk a visszajelzések alapjan, hogy j6 az, amit csinalunk.

Szeretnénk folyamatosan fejlédni, mert annak a cégnek, amely mar 33 éve van a piacon,
nem kovetdnek, hanem diktalénak kell lennie. Ezenfelll tovdbbra is szeretnénk a
klGzd@sportoldk igényeit magas szinten kiszolgalni.

A fényképeket J6zsef Bilics Bill készitette.



